
(NAPSM)—Muchas empresas peque­
ñas pueden aumentar sus ingresos con­
virtiéndose en agentes de transferencia de 
dinero. Generalmente, inmigrantes y otras 
personas van a un negocio local cuando 
quieren enviar dinero a familiares y amis­
tades en sus países natales. 

  “Todos salen ganando. Tener un servi­
cio de transferencia de dinero en mercados 
étnicos ayuda a los negocios mediante in­
gresos de las transacciones y el aumento en 
ventas de otros artículos, ya que más gente 
visita estas empresas”, dijo Guillermo (Bill) 
de la Viña, un inmigrante que estableció 

Sigue, una empresa familiar que ha esta­
blecido una sólida red de negocios locales 
por todo el país. Sigue ofrece a millones de 
inmigrantes, en cada estado de EE.UU., una 
manera segura, confiable y rápida para en­
viar dinero. 

Utilizando el servicio al cliente como su 
ventaja competitiva, Sigue ha crecido al ex­
tremo de haberse convertido en una de las 
compañías de transferencia de dinero más 
grandes y respetadas del país, recaudando 
una gran parte de los $131 mil millones de 
dólares que se transfieren anualmente. Su 
red incluye a más de 10,000 agentes en EE. 
UU. y ofrece maneras confiables y amisto­
sas de enviar dinero a más de 145 países. 

Aprenda más
Para obtener información sobre cómo 

ofrecer este servicio de transferencia de 
dinero en su negocio, visite www.sigue.com 
y haga clic en “Become an Agent” (Con­
viértase en un agente).
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Usted puede ser capaz de mejorar su 
situación financiera. /// Servicio de trans­
ferencia de dinero: Es un buen negocio

Los pequeños negocios pueden ayu-
dar a los inmigrantes y aumentar los 
ingresos de sus empresas ofrecien-
do un servicio de transferencia de 
dinero.


